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IMMOBILIER

Michel Simone!,  une référence
des cabinets d'affaires
Le Groupe Michel Simone! s'impose comme l'unique réseau dédié à la cession et l'acquisition d'entreprises
et de commerces couvrant l'intégralité du territoire et les DOMTOM. Créé en 1991 avec pour cœur
de métier le secteur du CHR (Café/Hôtel/Restaurant), tabac/presse/loto et boulangerie/pâtisserie,
Michel Simond s'est ensuite ouvert à l'ensemble des commerces, et plus récemment aux petites
entreprises. Le réseau, composé de 80 cabinets, propose un portefeuille de plus de 14 DOO affaires.

L e Conseil d'administration de
k Fédération Française de la
franchise a approuve le 25 avril

dernier l'adhésion du réseau Michel
Simond Fort d'une méthode uni-
que qui fait ses preuves depuis près
de 20 ans, le réseau fait aujourd'hui
figure de référence sur le marché
de la cession/reprise de commerces
et d'entreprises avec 80 cabinets
d'affaires présents sur le territoire
national

Des transactions
spécialisées
Présent depuis 1991 sur le marché
de la transaction de fonds de com-
merce, le réseau Michel Simond n'a
cessé d'évoluer afin de proposer des
offres et des services en adéquation
avec les besoins du terrain C'est
pourquoi, les 300 spécialistes du
réseau national s'engagent chaque
jour aux côtés de leurs clients pour
leur assurer la réussite de tous les
projets d'achat ou de vente

Tout sur les
acquéreurs
Pour Michel Simonâ, la tendance

62% des Français envi-
sagent de reprendre un
jour une entreprise ou un
commerce.

'Michel Simond : une

s'accentue les nouveaux acqué-
reurs sont de plus en plus souvent
des non-professionnels

Une enquête menée par CoSpmt
en mars dernier, pour le comp-
te de Michel Simond montre que

62% des personnes interrogées se
déclarent susceptibles de reprendre
une entreprise ou un commerce à
court, moyen ou long termes
Se lancer dans le commerce ou
la gestion d'une petite entreprise
tente de plus en plus de Français

Dates clés du réseau

1991 : Création du premier cabinet à Chambéry (Savoie)
1998 : Lancement de la franchise, le groupe est alors spé-
cialisé dans la transaction de fonds de commerce
2007 : Reprise du groupe Michel Simond par la Banque de
Viz/lle - Groupe CIC
2008 : 78 cabinets, plus de 300 experts, plus de 10 DOO
ventes réalisées
2009 : Plus de 80 cabinets.

• 26% déclarent qu'ils auront cette
démarche s'ils se retrouvent au
chômage
• 6% affirment qu'ils souhaitent
mener ce projet dans l'année et •
17% dans les 3 ans Seuls 38% des
répondants affirment que ce n'est
pas envisageable

Chez Michel Simond, les repreneurs
rencontres depuis début 2009 sont
à 64% des non professionnels Ce
pourcentage connaît une évolution
rapide en 2008, ils n'étaient que
48% Cette tendance s'est large-
ment confirmée depuis la crise.
De nombreux salaries, victimes de
plans sociaux, prennent la décision

de changer de vie Qu'il s'agisse
de personnes seules ou de couples
qui se lancent dans une activité
commune, ces personnes en recon-
version disposent d'une somme qui
leur permet de constituer un apport
pour l'achat d'une affaire Ces
acquéreurs se distinguent par une
grande mobilité sur le territoire

Le point
sur les cessions
Ce fait est aussi la conséquence de
l'accélération du mouvement des
transactions puisque, en moyenne,
un fonds de commerce est reven-
du après 4 à 6 ans d'exploitation.
Ainsi, les transmissions familiales
sont désormais rares et concernent



FRANCHISE & BUSINESS
53 RUE DU CHEMIN VERT
92100 BOULOGNE-BILLANCOURT - 01 46 10 21 21

AOUT/SEPT 09
Bimestriel

Surface approx. (cm²) : 912

Page 2/2

VIZILLE2
5118680200506/GFS/MSP/2

Eléments de recherche :         Toutes citations : - BANQUE DE VIZILLE ou CIC BANQUE DE VIZILLE : organisme bancaire pour affaires/
investissements d'entreprises - VIZILLE DE PARTICIPATIONS : organisme de placements/investissements ...

Les non-professionnels
deviennent les premiers
acquéreurs : un phénomè-
ne qui s'accentue depuis
la crise.

moins d'1 cession sur 20 dans le
commerce de détail 6 cessions sur
10 sont dues à un départ en retraite
et l'enjeu économique est de taille,
puisque 300 000 emplois sont en
jeu chaque année

Si l'on prend le cas des commer-
ces CHR (Cafè/Hôtel/Restaurant)
et tabac/presse/loto, les 2/3 des
acquéreurs ne sont pas dei pro-
fessionnels du secteur En effet, les
commerces les plus prisés par les
acquéreurs en reconversion sont les
cafés/bars/brassenes, les terminaux

de cuisson (boulangeries-pâtisse-
ries non artisanales) et les hôtels/
bureaux (hôtels sans restauration)

Quant aux régions les plus recher-
chées par les nouveaux acqué-
reurs, il s'agit avant tout du Bassin
Méditerranéen, de la Région
Rhône-Alpes et de la Bretagne
En ce qui concerne la reprise de
petites entreprises, ce sont majo-
ritairement des cadres dirigeants,
déjà rompus à la pratique de la
gestion, qui sont tentés par ce type
de reconversion

Une politique réseau
motivante
Le réseau Michel Simond a annonce
début juillet à son réseau le lan-
cement d'une animation sur le
second semestre 2009 pour moti-
ver les équipes commerciales Ce
concours, Le Podium, est destiné à
l'ensemble du réseau (consultants et
cabinets) et se déroule du ler juillet
au 31 decembre 2009 En cha-
que début de mois des classements
intermédiaires seront publiés La
compétition est b IMA sm le chiffre

d'affaires des compromis signés par
consultant et par cabinet
Les lauréats se verront dotés de lots
attractifs
• ler prix Un voyage d'une semai-
ne pour deux personnes
• 2ème prix Un week-end pour
deux personnes
• 3ème prix Un cadeau
Un premier challenge avait été mis
en place sur le ler semestre avec a
la clef pour 3 consultants et 3 direc-
teurs de cabinet la participation à
un évènement sportif

Une formation
complémentaire aux
« nouveaux métiers  »
L'ensemble des franchisé» du réseau
a participé en juin et juillet à deux
sessions de formation « nouveaux
métiers » Au programme de ces 6
jours de formation une formation
« Transmission Entreprise » orchestrée
par Aurélie Ohnimus et une forma-
tion « Location /vente Bureau/Boutique »
dirigée par Obvier Mussat
Spécialiste de la transaction de
commerces depuis plus de 10 ans,
ces nouveaux métiers viennent
enrichir les services déjà proposés
par les 80 cabinets Michel Simond
A noter enfin dernièrement, l'ouver-
ture d'un cabinet Michel Simond
à La Réunion et la création de
nouvelles succursales à Alès (30) et
Quimper (29) • E W

Michel Simond

Date de création de l'entreprise en
franchise: I "mars 1998
Nombre de franchises et autres
implantations : SO
Type de contrat : franchise
Apport personnel : 80 DOO €
Surface moyenne : SO m2

CA ht moyen d'une implantation
après 2 ans d'activité : 400 DOO €
Contact : Jean-Elie Agnel,
Directeur Réseau
Le Pyramide
210, rue Ingénieur Sansoube
74800 La Roche-sur-Foron
www.msimond.fr


