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Le commerce pour un nouveau déepart

otivés par une reconversion profes-
M sionnelle, de nombreux Frangais se
lancent dans le commerce ou la gestion d'une
petite entreprise. Tel est le constat d'une
étude menée par CoSpirit en mars dernier
pour le compte de Michel un cabi-
net d'affaires spécialisé dans les fonds de com-
merce. En effet, pour 62% des personnes
interrogées, ce projet est prévu a court, moyen
ou long terme. 26% auront cette démarche
s'ils se retrouvent au chdmage, 6% souhai-
tent franchir le pas dans le courant de I'année
alors que 17% l'envisagent d'ici a trois ans.
Une tendance qui tend a s'affirmer de plus en
plus : les nouveaux acquéreurs sont souvent

des non-professionnels. A ce phénomene,
plusieurs explications. La crise, tout d'abord,
incite de nombreux salariés, concernés par
les plans sociaux, a changer de cap profes-
sionnel. Ce fait est aussi la conséquence de
l'accélération du mouvement des transactions
puisque, en moyenne, un fonds de commerce
est revendu apres 4 a 6 ans d'exploitation.
Les départs a la retraite concernent 6 cessions
sur 10 alors que les transmissions familiales
sont plus rares et concernent moins d'une
cession sur 20 dans le commerce de détail.
Parmi les régions les plus sollicitées figurent
le bassin méditerranéen, le Rhone-Alpes
et la Bretagne.
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